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;Por qué son importantes las estrategias de csiveass s
Marketing?
Permiten una mayor A.trqe nuevos
rentabilidad clientes

>

La marca se hace mas Ayuda a definir tus
reconocida clientes clave




(A quién va dirigido nuestro

producto o servicio? Adultos entre 40-45 anos de edad

Deportistas

ﬁ Videojugadores




Estrategia de posicionamiento

El posicionamiento es el espacio que ocupa
el producto en la mente de los clientes

A traves de un diferente:
-Precio

-Calidad

-Beneficio

-Innovacion
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Estrategia de comunicacion

(¢Coémo daremos a
conocer nuestro
producto o servicio? 9

-Publicidad tradicional
-Anuncios

u -Impresos

-TV
I v ﬂ -Radio
\ ] -Concursos, etc.
|




W

\51'("("
HE ©  » Estrategia de distribucion

Sl {Como se hara llegar el producto o

4

servicio?

| 7.’"




- Crear una Pagina Web atractiva y
dinamica

» Crear un Blog y publicar articulos de
interes para nuestro mercado potencial
0 actual

- Participar activamente en las Redes
Sociales

- Usar aplicaciones moviles para
promocionarse a traves de anuncios

- Usar aplicaciones moviles para
promocionarse a través de anuncios

- Crear.campanas de Email Marketing
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Estrategiaparala
comunicacion online
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Free Google Slides and PowerPoint templates
to boost your presentations

o slidesgo
CONTIGO CONSTRUYENDO CILIDAD

Free Google Slides and
PowerPoint templates to boost
your presentations

En la web si el usuario no encuentra lo que quiere,

Most Popular Google Siides themes and Powerpoint
templates

Most Popular Google Slides
themes and Powerpoint
templates

pi

con un solo clic cierra tu paginay entra la
competencia

MEMPHIS
MARKETING

# L

Memphis Marketing Plan

/
Un usuario va a preferir tu tienda a ko)

online si ademas de venderle,

conectas emocionalmente con él L)
N Y o A




Merchandising Visual

# Resaltar lo visual para llamar la atencion

- Adaptandose a las nuevas tendencias y
comportamiento de clientes

- Apariencia, color,tamano,producto. Todo
influye en la experiencia de compra
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Para atraer visualmente todos los =%
vdetallesimportan!
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CONTIGO CONSTRUYENDC CILIDAD

Simplifica los procesos de compra

e
-~

se
o~

se
"

e
-~
Y
-~
s
o~
e
-~
e
22

e
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Recuerda que todas las acciones de
Marketing deben ir enfocadas al cliente

Toda mejora de producto o servicio debe
estar enfocada en su satisfaccion
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